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Un socio estratégico, no solo un proveedor

Trabajamos codo a codo con nuestros
clientes, construyendo relaciones de
largo plazo basadas en confianzay

resultados.
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Experiencia y Conocimiento

Contamos con un equipo altamente
calificado y con experiencia. Ademds
somos Gold Partners de Odoo, lo que

garantiza un alto estdndar en
implementaciones y soporte técnico

HKPB

KEEP PUSHING BUSINESS

=

Implementacidén integral y
acompanamiento continuo

Nos encargamos de todo el proceso:

desde la definicion estratégica hasta

la capacitacion y gestion del cambio,
asegurando el éxito del proyecto

Automatizacion y Optimizacion de
Procesos

Nos especializamos en transformar

procesos manuales en flujos

automatizados, mejorando la

eficiencia y reduciendo costos
operativos.

Enfoque en la Personalizacion

Cada solucion se adapta a las
necesidades especificas del cliente, ya
sea a través de dashboards, portales

de Bl o implementaciones
personalizadas de Odoo

Soporte, Confianza y Escalabilidad

Acompanamos a nuestros clientes
desde la implementacidn inicial hasta
el crecimiento continuo, con soluciones

disenadas para escalar junto a sus

necesidades



MIEMBROS DEL
EQUIPO TRENZADURIA
FRAILE




PROPUESTA DE
ALCANCE

Se considera la implementacion de siguientes modulos de Odoo:

FASE | - Unica

ERP: Inventario - Ventas - Compras - Contabilidad
MRP: Fabricacion - CRM - INTEGRACION SHOPIFY
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Se realiza un analisis
detallado de cada
maodulo de Odoo.

Resultado.

RESULTADO DE LA
ETAPA:
DOCUMENTO DRF

Se desarrollan y
configuran los
maodulos segun los
requerimientos
funcionales
definidos.

RESULTADO DE LA
ETAPA: FLUJOS
FUNCIONALES

Se entrena alos
usuarios finales en el
uso de los modulos

implementados.

RESULTADO DE LA
ETAPA:
ENTREGA DE
USUARIOS PARA
PRUEBAS UAT

METODOLOGIA DEL PROYECTO

Se realizan pruebas
de aceptacion con
los usuarios para
validar la
funcionalidad.

RESULTADO DE LA
ETAPA:
CORRECCIONES Y
APROBACION.

Se lanzan los
maodulos en
producciony se
asegura su correcto
funcionamiento.

RESULTADO DE LA
ETAPA:

USO Y ENTREGA DE

LA HERRAMIENTA

Se proporciona
soporte continuo
ante fallas o erroresy
se realizan ajustes
segun sea necesario.

IMPLEMENTACION DE
MODULOS

CAPACITACIONES

PRUEBAS VAT

MONITOREO Y SOPORTE



INSTANCIAS DE REUNIONES

Se programardn reuniones clave en cada etapa del proyecto: Discovery, Implementacion, Capacitaciones,

UAT, Go-Live y Acompanamiento. Estas reuniones asegurardn la alineacion del equipo, la validacion de
avances y la resolucion de dudas, garantizando una implementacion exitosa y eficiente.

DISCOVERY

REUNIONES DE 2 A 3 VECES
SEMANALES POR 3 SEMANAS.

IMPLEMENTACION

REUNION SEMANAL PARA
AVANCES DE PROYECTO.

CAPACITACIONES

2-3 REUNIONES SEMANALES
CON LOS EQUIPOS Y LIDERES
DE AREA.

UAT

REUNIONES DE 1A 2 VECES A
LA SEMANA PARA MUESTRA DE
CORRECCIONES O VALIDACION

DE APROBACION DE FLUJOS.

GOLIVE Y
SOPORTE

Se disponibiliza canal de
soporte, mediante llenado de
formulario de contacto para
levantamiento de solicitudes,
incidentes, errores.



CRONOGRAMA

17 = 1157 « |[ERF] Duscorvery

V4T - WT - |MRF) Discoveny

2T = 25T « [CRM] Discovery

2877 - §78 - |[ERP] Implémentacdn

1178 - 228 - [MRF] Implementac...

258 - 20/8 - [CRM) Emplemaniac.

179 - 159 - CAPACTTACIONES

1579 = 309 - FRUEBAS - UAT

110 - 2110 - GOUVE

ESTIMACIONES DE FECHA FASE |

» Fecha inicio: 26/06 & Fecha fin: 01/10




NEXT STEPS...

AGENDAR REUNIONES ENVIO - LIC. Y ODOO SH DATOS

ADMINISTRATIVOS
REUNIONES SEMANALES: ENVIAR COTIZACION DE ODOO. DATOS DE FACTURACION.
PROPUESTA DE 3 REUNIONES DEFINIR CANTIDAD DE LICENCIAS A

SEMANALES PARA DISCOVERY. OCUPAR. (Definir con cliente).
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